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Προστιθέμενη αξία του Mediσυν 2 για τον Συνεργάτη

2 |  

Ο ασφαλισμένος χρειάζεται τη συμβουλή μας για να σχεδιάσει σωστά το 

πρόγραμμα ασφάλισης της υγείας του

Καλύπτουμε τις πραγματικές ανάγκες των ασφαλισμένων

Χτίζουμε μακροπρόθεσμες σχέσεις

Win – win συμφωνία, κερδίζουμε επειδή προσφέρουμε αξία



10 to Zen για τον πελάτη και για τον συνεργάτη

Τι χρειάζεται ο ασφαλισμένος;

Τι του παρέχει ο συνεργάτης;

Να σχεδιάζει το δικό του πρόγραμμα ασφάλισης

Ευελιξία στην ασφάλιση



10 to Zen για τον πελάτη και για τον συνεργάτη

Τι χρειάζεται ο ασφαλισμένος;

Τι του παρέχει ο συνεργάτης;

Να έχει συνεχή υποστήριξη, 

όποτε και όπου την χρειαστεί

24/7 διαθεσιμότητα παγκοσμίως



10 to Zen για τον πελάτη και για τον συνεργάτη

Τι χρειάζεται ο ασφαλισμένος;

Τι του παρέχει ο συνεργάτης;

Να έχει σφαιρική προστασία

Προστασία πριν τη νοσηλεία

Προστασία κατά τη νοσηλεία

Προστασία μετά τη νοσηλεία



10 to Zen για τον πελάτη και για τον συνεργάτη

Τι χρειάζεται ο ασφαλισμένος;

Τι του παρέχει ο συνεργάτης;

Να επιλέγει ο ίδιος πού θα νοσηλευτεί

Ελεύθερη επιλογή νοσοκομείου 



10 to Zen για τον πελάτη και για τον συνεργάτη

Τι χρειάζεται ο ασφαλισμένος;

Τι του παρέχει ο συνεργάτης;

Να μην χρειάζεται να εξοφλεί ο ίδιος τα έξοδά του

Απευθείας εξόφληση εξόδων σε Ελλάδα και 

Εξωτερικό



10 to Zen για τον πελάτη και για τον συνεργάτη

Τι χρειάζεται ο ασφαλισμένος;

Τι του παρέχει ο συνεργάτης;

Να αισθάνεται ότι αναγνωρίζεται 

η εμπιστοσύνη του  

Επιβράβευση εμπιστοσύνης 



10 to Zen για τον πελάτη και για τον συνεργάτη

Τι χρειάζεται ο ασφαλισμένος;

Τι του παρέχει ο συνεργάτης;

Να κατανοεί πλήρως την ασφάλισή του

Ξεκάθαρη επικοινωνία



10 to Zen για τον πελάτη και για τον συνεργάτη

Τι χρειάζεται ο ασφαλισμένος;

Τι του παρέχει ο συνεργάτης;

Να αισθάνεται σιγουριά, εμπιστοσύνη, ηρεμία

ΑΧΑ #1


